GEVE: Gestione Vendite 





Il modulo affronta e risolve completamente tutte le problematiche relative alla gestione delle vendite. Fatturazione immediata/accompagnatoria, bollettazione con fatturazione differita con possibilità di gestire i prezzi/sconti/provvigioni suddivisi in modo estremamente flessibile; gestione pagamenti e scadenziari; personalizzazione totale del tracciato di stampa di bolle e fatture.


Il modulo GEVE permette di:


·	gestire e stampare effetti 


·	gestire file RIBA ed altre forme automatiche di pagamento 


·	creare effetti di sola IVA e sole spese 


·	stampare distinta presentazione effetti ventilati su più banche in ragione del castelletto di ogni singolo conto corrente 


·	gestire provvigioni agente con stampa estratto conto delle provvigioni maturate 


·	generare provvigioni calcolate in base agli articoli o ai clienti 


·	attribuire le provvigioni a data scadenza dei pagamenti o a data fattura 


·	gestire la fatturazione e la bolla in valuta 


·	gestire scadenzario effetti attivo e passivo 


·	utilizzare tracciato di stampa personalizzabile per bolle, fatture ed effetti 


·	collegare al modulo partite con generazione automatica partite in fase di elaborazione fatture 


·	caricare operazioni di acquisto/cessione e rettifica di scambi intracomunitari anche con dati parziali, con possibilità di integrazione successiva 


·	emettere fatture immediata/accompagnatorie/differire e note di accredito 


·	gestire articoli fuori magazzino e forfait 


·	gestire  commenti in fattura 


·	gestire omaggi e sconti in merce 


·	emettere automaticamente effetti 


·	riportare in Prima Nota in automatico i movimenti di vendita (anche su più contropartite), degli effetti, degli incassi e degli  omaggi presenti in fattura 


·	aggiornare immediatamente il magazzino e le provvigioni agente


·	gestire prezzi differenziati per scaglioni quantità 


·	gestire le bolle di qualunque tipo (oltre a quelle di vendita) guidate dalla causale di magazzino 


·	stampare lista di controllo di bolle e fatture 


·	utilizzare una numerazione bolle globale o legata al deposito 


·	fatturare parzialmente (per cliente, per bolla e per data) per bolla o per cliente con opzione di riepilogo 


·	raggruppare gli articoli uguali provenienti da più bolle di vendita in un’unica riga fattura


·	gestire ultimi prezzi clienti/fornitori








